MOtS-C|éSZ |ES mots C]UI Le sommaire de l'article
- Qu'est-ce qu'un mot-clé ?

font vendre - Pourquoi sont-ils importants ?
- Comment les choisir ?

- Ou les placer ?

- Exemples de mots-clés

Dans cet article, nous allons vous montrer comment les mots-clés peuvent faire vendre votre produit ou service.
Les mots-clés sont des mots ou des phrases qui décrivent votre produit ou service et que les internautes
utilisent pour trouver ce qu'ils cherchent sur les moteurs de recherche. Si vous utilisez les bons mots-clés, vous
aurez plus de chances d'étre trouvé par vos clients potentiels et donc, de vendre plus.

Il existe différentes facons de trouver les bons mots-clés pour votre entreprise. Vous pouvez commencer par
faire une recherche sur les moteurs de recherche comme Google ou Bing et voir quels sont les mots-clés qui
apparaissent le plus souvent. Vous pouvez également utiliser des outils gratuits comme Google AdWords
Keyword Planner ou Wordtracker pour vous aider a trouver les bons mots-clés.

Une fois que vous avez trouvé les bons mots-clés, il est important de les intégrer a votre site web et a votre
contenu. Assurez-vous d'utiliser les mots-clés dans le titre de votre page web, dans la description de votre page,
dans le contenu de votre page et dans les balises meta. Les balises meta sont des tags HTML qui permettent
aux moteurs de recherche de comprendre le contenu de votre page web. En utilisant les bons mots-clés, vous
augmentez vos chances d'étre trouvé par les internautes et donc, de vendre plus.<br/>




